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EMPRESAS

DEBATE/ EL FALLO NO CONCRETA CUAL ES LAFORMA EQUITATIVA DE APLICAR EL CANON A EMPRESAS
Y PROFESIONALES. EL GOBIERNO DEBE CONSENSUAR LAS EXCEPCIONES A LA LEY CON LOS AFECTADOS.

Una sentencia que plantea mas
INncognitas de las que resuelve

W por Mercedes Serraller

La sentencia que ha dictado el Tribunal
de Luxemburgo deja una tarea de gran
dificultad en manos del Gobierno espa-
fiol. El Ejecutivo debe ahora consensuar
con todos los interesados —entidades de
gestion, empresas y usuarios— como
aplicar el canon digital por copia priva-
da, ya que el fallo no ha concretado cual
es la formula correcta. A diferencia de
otras muchas ocasiones, la UE no ha di-
cho que la ley espafiola es contraria a la
Directiva, sino que ha estimado que lo
que no se ajusta al Derecho comunitario
es la aplicacion indiscriminada del ca-
non por copia privada, que debe reinter-
pretarse a la luz del articulo 5, apartado
2 delaDirectiva2001/29.

La sentencia dice que el citado articu-
lo ha de adaptarse en un sentido que res-
pete “el justo equilibrio” entre los afec-
tados, sobre la base del criterio del per-
juicio causado alos autores. Por lo tanto,
laaplicacion del canon alos soportes ad-
quiridos por empresas y profesionales
para fines distintos a la copia privada no
es conforme con el Derecho de la UE.
Los expertos entienden que las Admi-
nistraciones publicas quedan exentas
del pago en todo caso.

Sin embargo, en lo que respecta a em-
presas y profesionales el escenario no
esta claro. Se abre la via para que las em-
presas se ahorren esta cuota en muchos
casos, pero no siempre. En principio, re-
cae en las companias la carga de la prue-
ba de que no van a utilizar los equipos
con fines que atenten contra los dere-
chos de los autores. En este punto, las

Tiron de orejas a la SGAE
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a llegado el esperado dia en el

H que todos los que estamos en

contra del canon digital, el im-

puesto que se aplicaala compra de todos

los equipos, materiales y soportes de gra-

bacién y reproduccion digital, estamos
de enhorabuena.

El Tribunal de Justicia de la Union
Europea ha sentenciado que la tasa sélo
se puede cobrar a los particulares, pero
no a personas juridicas, por lo que em-
presas y administraciones deben quedar
exentas.

Es un primer paso en una larga lucha
en el ambito de los derechos de autor,
por parte de miles de personas que han
considerado siempre que este canon no
sdlo era abusivo, sino que ademas partia
de la base de que el usuario por defecto
haria un uso inadecuado de los dispositi-
vos de almacenaje y, por lo tanto, tendria
que pagar de forma preventiva por ello.

Sede del Tribunal de la UE en Luxemburgo.

Las consecuencias

@ Espaiia debe ahora disefiar una
forma que discrimine si el comprador
va a utilizar la copia privada o no
mediante excepciones en la Ley. Las
empresas podrian probar sus fines
antes o después de la transaccion.

@ La posible retraoctividad no esta
clara. Aunque Europa avala que se
reclame, en este caso no ha recaudado
el Estado, sino las entidades de gestion,
y lo han repartido a los autores.

Este impuesto especial grava, por
ejemplo, alas videocamaras con un costo
de 6,61 euros por unidad, a cada CD y
DVD vendido en Espafia con un costo
entre 0,17y 0,60 euros cada uno o a telé-
fonos moviles con 1,10 euros, indepen-
dientemente del uso que se les dé una
vez adquiridos. Esa cantidad pasa direc-
tamente a engrosar las cuentas de la
SGAE, AIE, y Agedi, que la distribuye
entre autores y editores como compen-
sacion por los derechos de divulgacion
de sus obras, que supuestamente po-
drian estar siendo reproducidos en estos
soportes sin autorizacion del autor. Esto
se denomina “derecho de remuneracion
de gestion colectiva forzosa”.

No discuto que una tasa sea necesaria
y, mucho menos, que haya que salva-
guardar los derechos de autores y edito-
res, pero si la manera en que se hace por
medio del canon digital. La tendencia in-
ternacional es la de crear una tasa y, de
hecho, 22 de los 27 paises de la Unién
Europea ya la aplican. Lo que no tiene
sentido es que sea de manera indiscrimi-
nada y se aplique a cualquier persona y
actividad de forma preventiva. El canon
digital supuso unos ingresos de unos 100

conclusiones de la abogada general fue-
ron mas estrictas. Donde dijo que no se
podrd aplicar el canon cuando sea “pre-
sumible” que el uso no se va a destinar a
copias privadas, la sentencia dice ahora
que no podra hacerse si estan “manifies-
tamente” reservados a usos distintos a la
copia privada”.

Rafael Allendesalazar, socio de
Howrey Martinez Lage y uno de los
abogados que ha asesorado a la SGAE,
explica que Espafia debe ahora disefiar
una forma por la que se discrimine si los
compradores van a recurrir a la copia
privada o no mediante excepcionesenla
Ley. Las empresas podrian probar sus
fines licitos antes de realizar la compray
asi no pagar el canon, o podrian demos-
trarlo a posteriori y devolver la cuota
abonada. Los expertos creen mas viable
esta ltima férmula.

Respecto a la posible retroactividad
de la sentencia, las dificultades son atin
mayores. El Supremo notifico el pasado
11 de octubre una sentencia (ver EX-
PANSION del pasado jueves) que esta-
blece, siguiendo un fallo de Luxembur-
go, que si el Estado espaiiol ha legislado
vulnerando el Derecho Comunitario, se
puede ejercitar la accion de responsabi-
lidad patrimonial del Estado sin que se
hayan agotado las vias de recurso inter-
nas, en el plazo de un afio. En este caso
no harecaudado el Estado, sino las enti-
dades de gestion y lo han repartido a los
autores. Y, si estaba claro que la senten-
cia dice que las personas fisicas siempre
deben abonar el canon -lo que a juicio
de Antonio Castan, socio de Elzaburu,
refuerza a las entidades de gestion-—, los
expertos también creen que se abre el
debate sobre auténomos o profesores.

millones de euros el afio pasado a las en-
tidades de gestion (27 millones en el caso
de la SGAE), sin duda un cuantioso in-
greso.

Actualmente, este impuesto esta recu-
rrido por varias asociaciones, via conten-
cioso-administrativa ante la Audiencia
Nacional, y se abre ahora un campo de
batalla en Europa que empieza a despe-
jar dudas a favor de los colectivos que lu-
chan en contra de esta tasa.

El sistematico enfrentamiento entre
los internautas y la SGAE comenzo con
estatasay, tal vez, ése sea el motivo por el
que la SGAE fue declarada en una en-
cuesta realizada a mas de cuatro mil in-
ternautas, la entidad con peor considera-
ci6n por parte de los espafioles, puesto
que histéricamente recaia anualmente
en el Ministerio de Hacienda.

Estamos en la mitad de una dura pug-
na que continuard y que posiblemente
sea larga, pero, para los miles de perso-
nas que reivindicamos una tasa mas jus-
tasin que se nos sefiale como posibles in-
fractores de manera preventiva, este ti-
ron de orejas de Bruselas nos parece yael
anticipo de unavictoria esperada.

CEO Ocio Networks

Vodafone revoluciona
sus tarifas para
crecer mas en Espana

OFRECE DESCUENTOS CRUZADOS DEL 25%

1.C.Madrid

Vodafone, el segundo opera-
dor del mercado espafiol de
telefonia moévil, ha decidido
simplificar sus tarifas de con-
trato para el mercado resi-
dencial con dos gamas de ta-
rifas planas, una destinada a
los clientes que solo quieren
“hablar”y laotra paralos que
necesitan “hablar y navegar”
en Internet desde el movil. El
objetivo es retomar la senda
del crecimiento en volumen
de clientes, donde ha sufrido
la competencia de sus rivales,
especialmente, los operado-
res de bajo coste.

Las nuevas tarifas supo-
nen, segun la operadora, un
ahorro medio del 30% res-
pecto a la oferta anterior. La
mayor parte de los ahorros
procede del acento que se po-
neen lasllamadasilimitadas a
uno, dos o tres ntimeros favo-
ritos (llamados nimeros Vip)
siempre que sean de Vodafo-
ne, con los que se puede ha-
blar gratuitamente en todos
los horarios.

Segun el grupo, el nimero
mas llamado de cada cliente
concentra el 30% del total y
los dos primeros acaparan el
45% del trafico de cada usua-
rio. También se elevan los vo-
ltimenes de minutos de las ta-
rifas y se establecen descuen-
tos del 25% para las otras
ofertas del grupo, ya sean te-
lefonia fija, ADSL o banda an-
chamovil.

Oferta mas claray sencilla
El director de tarifas de parti-
culares de Vodafone, Roberto

La operadora pone

el acento en llamadas
gratuitas a uno

o varios niimeros
favoritos

MAS BARATO

El grupo pretende
retomar el impulso
comercial que ha fre-
nado en los ultimos
meses y volver a cap-
tar mas clientes que
sus rivales, con tari-
fas mas sencillas y
baratas, que, seglin
la operadora, supon-
dran ahorros de
hasta el 30%

Franza, sefalo ayer que la
compaiiia pretende adaptarse
a las necesidades de los clien-
tes que demandan una oferta
clara y simple, por lo que pa-
san de las 21 tarifas actuales a
s6lo cinco en cada categoria.
La nueva oferta de tarifa de
voz, que recibe nombres se-
mejantes a los de las tallas de
ropa, permite elegir entre cin-
co opciones con precios que
van desde los 9 euros men-
suales (Tarifa XS) hasta los
99,9 euros (Tarifa XL) al mes
con 1.000 minutos gratis para
las mafianas, tardes y fines de
semana.

Aviso de gasto

Los usuarios que quieren ha-
blar y navegar desde su mévil
pueden hacerlo desde 24,9
euros (Tarifa @XS), conun li-
mite de 100 megas, hasta 99,9
euros (Tarifa @XL), y un tra-
fico ilimitado aunque a partir
de un giga de descarga se limi-
talavelocidad. Ademas, a par-
tir de 29,9 euros (Tarifa @S),
las tarifas incluyen navega-
ci6n por Internet en roaming
para Europa. Los clientes re-
cibiran un SMS cuando hayan
alcanzado el 80% del limite
de gastos fijado.

RENOVACION DEL PATROCINIO Vodafone ha renovado
su alianza con la escuderia McLaren-Mercedes hasta 2013.
Vodafone esté presente en el equipo desde 2007.En la
imagen, Lewis Hamilton, piloto de McLaren.



