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Emprenedor i inversor Acaba de publicar el llibre «Ha llegado la hora de montar tu empresa»
una obra que pretén servir de guia a aquelles persones que volen fer de 'autoocupacio la seva
forma de vida. Assegura que esta escrit en un estil ame i allunyat de tecnicismes i sense perdre
de vista en cap moment la crua realitat del mercat i realitzat amb la vocacio d ‘ajudar a establir les
bases d'una futura empresa o bé per consolidar-ne una ja existent.

«El 50 % de I'autoocupacio
d'ara no és per vocacio,
Sino per necessitat»

V.Romero
VALENCIA

B Emprenedor, inversor i empre-
sari del sector de les noves tecno-
logies, Alejandro Suérez és, amb
poc més de 30 anys, vicepresident
de AIEI (Associacié d'Inversors i
Emprenedors d'Internet), director
executiu del Grup Publispain, de
la Xarxa de Blocs d'Oci Networks
i de Lazer Red de Blocs al Brasil,
president d'Inversora Foley, con-
seller i soci fundador de Yes.fm,
entre d'altres empreses. Des que va
fundar la seva primera company-
ia al 1998, ha participat com a
Business Angel, assessor consul-
tiu de fons de capital de risc en els
principals sectors d'activitat in-
dustrial, creant noves empreses en
el mon de 1'hostaleria, biotecno-
logia i mitjans de comunicacié; la
seva activitat emprenedora ha es-
tat incessant durant tots aquests
anys tant en nombre de projectes
com arees de negoci. També
col-labora en diferents forums i
mitjans de comunicacio a través
d'articles i tribunes d'opini6, abor-
dant els principals temes que
afecten a la societat digital i a les
empreses, i participa activament
com a ponent en congressos i
taules rodones.

Qualsevol pot muntar la seva
empresa?
B No. Per molt que 'administra-
ci6 digui que si, la realitat és que
no. Per motius economics, so-
cials o familiars hi ha gent que no
pot muntar una empresa. Hi ha
gent que doéna el perfil pero per
circumstancies de la seva vidano
pot fer-ho.

L'autoocupacio és l'alternati-
vaal'atur?
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Alejandro Suarez

[ Crec que ara mateix és una de
les millors opcions. Ara mateix, per
muntar una companyia de mida
mitjana o gran els bancs tenen tan-
cada l'aixeta del financament i és
dificil trobar diners d'inversors.

Pero és una gran alternativa mun-
tar-t'ho pel teu compte gairebé, ga-

«El fracas es veu com un
estigma. Si el banc et deixa
financament i fracasses, no
et torna a obrir les portess

irebé com un «freelance», l'alter-
nativa més logica a la situacié ac-
tual. Al 2007, el 90% dels empre-
nedors eren vocacionals, ara, el
50% és vocacional i el 50%, per ne-
cessitat. I d'aquests gairebé tot és
autoocupacio.

Es facil crear una empresa?
[ Objectivament és forca més
dificil que en altres paisos. A Es-
panya només per constituir-la es
necessiten 47 dies de mitjana, a
Belgica la mitjana s6n 3 diesia An-
glaterra la mitjana sén set dies.
Crear un empresa és molt més
costds que en altres paisos.

El risc sempre és present. Cal
llancar-se sense xarxa?
B Realment, de risc n’hi haura
sempre. Hi ha perfils de persones
per qui el risc no és assumible.
Som un pais que amb les hipote-
ques ho ha viscut molt. El banc ha
deixat el risc de «set» quan en re-
alitat el risc era de «quatre». I ara
s’ha de pagar. Hi ha persones que
no poden capitalitzar les ajudes de
I'atur perque tenen obligacions
familiars i han d'assumir-les.

Es castiga molt el fracas al nos-
tre pais?
I Totalment. Als paisos mediter-
ranis, el fracas és un estigma. La
gent de l'entorn de l'emprenedor,
quan fracassa, li intenta inculcar
que busqui alguna cosa més se-
guraimés estable. Si aconseguei-
xes financamenti has fracassat, el
banc no et torna a obrir les portes.
Per aixo es parla ara delalleidela
segona oportunitat en I'empresa.
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L'ICF destinara més de 2.200 milions a linies de credit a empreses

» Prop del 90 per cent de les
pimes que es dirigeixen a
bancs i caixes tenen problemes
per accedir a un credit

GIRONA | DdG

B El Govern catala va donar di-
marts passat llum verda al Pla
d'Activitat Crediticia de 1'Institut
Catala de Finances (ICF), que
destinara més de 2.200 milions

d'euros a les empreses catalanes
através de noves linies de credit i
financament. El pla té com a ob-
jectiu prioritari contribuir a la re-
cuperaci6 economica del pais i fa-
cilitar 'accés al credit a les petites
imitjanes empreses amb activitat
a Catalunya.

El Govern, a través de I'ICFiel
grup d'empreses vinculades al'or-
ganisme (ICF Holding, IFEM, ICF)
obrira diverses linies de credit i fi-
nancament. Una d'elles té I'ob-

jectiu d'impulsar la inversi6 de les
empreses catalanes que estan mi-
llorant la seva competitivitat a
través de processos d'internacio-
nalitzacid, innovacid, eficiéncia
energetica i foment de l'ocupacié
ila formacio.

Un altre tipus de linies de cre-
dit pretén ajudar a la capitalitza-
cié per millorar la solvéncia de les
empreses. També hi ha una linia
d'avals per facilitar l'increment
del finangament del capital cir-

culant.

Les linies de financament es
gestionaran conjuntament amb la
resta d'entitats financeres (ICO,
bancs i caixes), per tal de potenciar
iincrementar l'import total de fi-
nancament que es posara a dis-
posicié de les empreses.

El187,3 % de les pimes que en el
primer trimestre es van dirigir a
entitats financeres van tenir pro-
blemes per accedir al financa-
ment, fet que suposa un punt més

que en el trimestre anterior
(86,3%) i un punt i mig més sobre
el conjunt de 2010 (85,7 %), si bé
el nombre de demandants va ser
menor. D'acord amb l'enquesta tri-
mestral sobre aixo de les Cambres
de Comerg, un 68,7 % de pimes
van sol-licitar credits entre gener
ijuny, enfront del 72,3 % del tri-
mestre anterior i gairebé tretze
punts menys que a principis de
2009, quan es va comencar a ela-
borar aquest sondeig.
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