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Una vez estudiadas las posibilidades
“cercanas’, los recursos
y las puertas a las que llamar se agotan
con pasmosa rapidez

Un mundo
que no tenia
angeles

Alejandro Sudrez Sdnchez
www.alejandrosuarez.es
e refiero a Busi-
ness Angels. La
traduccién mas
certera de este
anglicismo po-
dria ser “angeles inversionistas”,
y generalmente lo son; angeles, y
en algunas ocasiones incluso
también inversionistas.

No hace mucho, uno de los mas
reconocidos Business Angels del
sector de la tecnologia y la inno-
vacion me confesaba: “Mi rango
de inversion es de hasta, hacien-
do un esfuerzo, 200.000 euros.
En una reciente reunion que he-
mos tenido de Business Angels en
Suiza, muchos de los inversores
privados europeos nos confesa-
ron que surango de inversion era
de hasta dos o tres millones de
euros, algo imposible de extrapo-
lar por ejemplo a Espafia, donde
esa capacidad econdmica no
existe actualmente”.

Pricticamente la totalidad de
las nuevas empresas en el sector
de la tecnologia necesitan una

Para ser sinceros
también habria que
destacar que angeles de
verdad hay pocos

En muchos paises, la
labor de estos inversores
particulares todavia no
esta regulada

primera financiacion cercana a
los 400.000 euros y el primer pa-
so consiste generalmente en re-
currir a las clasicas 3 F (Friends,
Family and Fools).

Una vez estudiadas estas posi-
bilidades “cercanas”, los recursos
y las puertas a las que llamar se
agotan con pasmosa rapidez. De
todos los nuevos proyectos em-
presariales del sector tecnoldgi-
co, solo un pobre 30% consigue
traspasar esta primera barrera, el
resto, un 70% de proyectos gene-
radores de empleo y riqueza, se
quedan olvidados esperando una
opcion de financiacion.

Existe un problema de estruc-
tura real. La figura del Business

Angels no existe practicamente y
las sociedades tradicionales de
Capital Riesgo son generalmente
de “Capital” justito y de “Riesgo”
poco o nada. Actualmente estas
sociedades solo apoyan proyec-
tos claramente ganadores y casi
nunca atienden a inversiones in-
feriores a un millén de euros.

El resultado, una tierra de na-
die, que habria que abonar para
que estuviera regada de Business
Angels deseosos de apoyar el lan-
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zamiento de estas compafiias con
rangos de inversion cercanos a
los 300.000 0 400.000 euros.
Para ser sinceros también ha-
bria que destacar que angeles de
verdad hay pocos y entran y salen
del sector con frecuencia. De he-
cho me atreveria a decir que la fi-
gura del inversor particular pro-
fesional casi no existe y que los
pocos que estan estudiando, apo-
yando y dando la cara por este
sector son mayoritariamente

empresarios de éxito.

Lamentablemente los pocos
que actiian en estos momentos
tienen un poco de atrevidos y mu-
cho de romanticos. En muchos
paises, la labor de estos inverso-
res particulares todavia no esta
regulada, no tiene una fiscalidad
definida y no cuenta con el mas
minimo apoyo institucional ni
tan siquiera con unas reglas del
juego definidas. Posiblemente
por este motivo, cuando uno sale
y pisa la calle, fuera de algunos
sectores muy concretos de em-
prendedores, la gente no sabe qué
es, qué representa ni qué significa
ser un Business Angel.

Pero afortunadamente existen
motivos para el optimismo. Se
han iniciado ya los primeros pa-
sosy solo tenemos que mirar a al-
gunos paises de Europa (Francia,
Alemania, Suiza...), Japon o Esta-
dos Unidos para ver como se esta
regulando la figura del “angel fi-
nanciero” desde hace ya afos. En
Espafia, al menos, empezamos a
caminary eso es ya un motivo pa-
ra seguir trabajando y apoyando
desde nuestras empresas de in-
version alos emprendedores que
nos presentan sus nuevos proyec-
tos. Y espero que en Latinoaméri-
ca se siga el mismo camino.
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