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:: Alejandro Suarez Empresario e investidor

"0 fracaso empresarial non
existe a non ser que te retires”

Presentou en Santiago o libro 'Ha llegado la hora de montar tu empresa’,
onde achega consellos practicos para axudar a fundar unha compaiiia,
unha tarefa que esixe “sacrificio, esforzo, rodearte de talento e ter fortuna”

ANTONIO HERNANDEZ
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Logo de crear varias empresas en
distintos sectores desde 0 ano 1998,
Alejandro Sudrez trasladou recen-
temente tanto as suas experiencias
positivas coma as negativas 4 hora
de emprender iniciativas empre-
sariais 6 libro Ha llegado la hora de
montar tu empresa, publicado po-
la editorial Deusto, e que presen-
tou onte en Santiago. Unha enqui-
sa realizada a través do portal Ocio
Networks para este libro amosa que
no caso de Galicia soamente unha
de cada cinco persoas que parti-
cipou no estudo saberia pofier en
marcha unha empresa sen necesi-
dade de contar con axuda externa.
Con todo, a metade dos galegos e
galegas que responderon a enqui-
sa revelaron estar dispostos a fun-
dar unha compaiifa se se chegasen
aver no futuro sen emprego e case a
totalidade (un 94 por cento) asegu-
rou que haberia que apoiar mdis os
emprendedores espafiois durante
os primeiros anos de vida das stias
empresas.

A diferenza doutros libros
sobre o tema, nos que o enfo-

Crear hoxe unha empresa é "un obxectivo mais facil que hai quince ou vinte anos”, asegura Alejandro Suérez

que é practicamente sempre
optimista, neste abérdase di-
rectamente a posibilidade de
que as cousas non vaian ben
4 primeira...

O fracaso empresarial non existe a
non ser que te retires e pases de tra-
ballar por conta propia a traballar
por conta allea. E parte do camifio:
ou se triunfa ou se aprende do que

O PERFIL

Alejandro Suarez Sanchez-
Ocafia é investidor, empren-
dedor e empresario do sector
das novas tecnoloxias, vice-
presidente de Asociacion de
Inversores y Emprendedores
de Internet, director executi-
vo do Grupo Publispain e da
Red de Blogs de Ocio Networ-
ks e de Lazer Rede de Blogs en
Brasil, presidente de Investi-
dora Foley e conselleiro e so-
cio fundador de Yes.fm, en-
tre outras empresas. Fundou
a stia primeira compafiia no
1998 e a stia actividade em-
prendedora foi incesante.

se fixo. En calquera traxectoria em-
presarial sempre se fala diso. Eu,
cando as cousas me foron moi ben,
aprendin pouco, pero cando resul-
taron mais duras, mais complica-
das, sacaba conclusions. Se cadra o
feito de que o fracaso estea mal vis-
to é un problema dos paises medi-
terraneos, de paises como Italia ou
como Grecia, que dan moi poucas
segundas oportunidades e desin-
centivan, desaniman, invitan a non
correr riscos.

Neste momento de crise eco-
ndémica, ¢é mais arriscado
animarse a crear unha em-
presa que cando a economia
ia ben?

Neste momento non se corre nin-
glinrisco, se fose hai cinco anos can-
do todo ia de cine no mercado labo-
ral, por exemplo podias dubidar en-
tre manter un traballo de consulto-
ria no que se podian cobrar 3.000
euros 6 mes ou pelexar durante un
tempo e montar a tda propia em-
presa mentres outras persoas man-
tifian traballos coma aquel. Agora
como non hai esa alternativa dos
3.000 euros 6 mes, cando menos é
mais dificil atopar traballos coma
eses, non se arrisca nada.

¢Fundar hoxe en dia unha
empresa é mais facil que hai
duas décadas?

E un obxectivo mais facil que hai
quince ou vinte anos. Evolucio-
nouse pouco a nivel burocratico,
hai case as mesmas trabas, pero en
cambio existen hoxe mdis posibili-
dades de financiamento, mais axu-
das, méis coaching, tutela desde as
camaras de comercio... O que que-
ro dicir é que niso estamos mellor
que hai quince ou vinte anos e que
senota.

¢Arrepintese de ser empren-
dedor, despois do vivido estes
anos, preferiria ter escollido
no seu momento un traballo
mais facil?

Non me arrepinto porque me foi
moi ben. Fundar unha empresa
esixe sacrificio, esforzo, rodearte
de talento e tamén ter fortuna. En-
tendo que haxa persoas que o vivi-
ran e que se desanimaran, pero un
emprendedor intenta sempre varias
cousas, e con que haxa unha tinica
na que acerte xa compensa.

E esa experiencia é a que
transmite no libro despois de
todo estes anos...

A hora de escribir o libro, vin que
habia publicados moitos manuais,
pero moi poucos foron escritos por
emprendedores, senén que os au-
tores eran profesores universita-
rias ou de escolas de negocios. Pero
moitos destes manuais son pouco
aplicables, traen moita teorfa, pero
falta a parte practica, testemuiial.
Fronte 4 suposicién, amosar a ex-
periencia.

¢E que comentarios recibiu
polo seu libro desde a stia pu-
blicacién?

Houbo un efecto inesperado polo
editor pero esperado por min. O li-
bro anima a persoas, a profesionais,
que poderian crear proxectos em-
presariais, pero non indiscrimina-
damente a todo 0 mundo. E mais,
desanima as persoas que non dan
o perfil ou que non se encontran no
momento axeitado para o empren-
demento por razdns persoais ou
profesionais. Partin dun punto de
vista realista e iso permitelle a po-
tenciais emprendedores descubrir
que o seu proxecto non lle {a sair
ben. Recibin comentarios nese sen-
tido de xente que me escribiu por
correo electrénico, a través de ami-
gos ou de cofiecidos, que recofiecia
que non se dera conta de que non
debfa intentar crear unha empresa
nun momento dado. @
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