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Ni Dios te va a dar un duro... ¢Y ahora qué?
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é que suena cruel y que a algunos les pare-

cera una provocacion, pero hay que hacer-

se alaidea. Si se lleva meses paseando un

Business plan por varios despachos, acu-

diendo a eventos y reuniones y no se reci-
be unarespuesta clara, se tiene un problema. Pero no
hay que preocuparse. La solucién pasa por aceptar
el momento y adaptarse. Es el momento de valorar
friamente qué se puede hacer y de ser practicos. ¢Para
quién es bueno el momento?

En mi opinién la gran zona media,
la mayoritaria del tejido empresarial,

tecnologico y emprendedor, es la mas

afectada. Los grandes proyectos de tec-
nologia con modelos validados, niime-

TOoS emergentes, y cierto éxito siempre
tiran adelante. En cambio, los proyectos
de tipo medio tendran que demostrar

que pueden crecer y subsistir sin fondos,

que hay ingenio y que estan “a punto de
dar el salto”. A nivel de Startups creo que
estamos volviendo a un escenario de 10
anos atras. Hoy la regla vuelve a ser: “no
me cuentes qué quieres hacer, dalos
primeros pasos y enséiiamelos”.

En este momento es mas importante

que nunca demostrar que eres empren-

dedor y poner en marcha, con los medios
de los que se disponga, el modelo de
negocio de forma sostenida. Hoy tiene
mas valor que vea que estas haciendo

ynoloque medices que podrias hacer.
Estamos inmersos en un contexto econé-

micn an al n11a ci NN ca avan7a te nieda-

ras atras. Hay que adaptarse al medio.

ES MOMENTO de tomar de-
cisiones. Hoy en dia existen
varias opciones para el empren-
dedor. La primera es ACEPTAR-
LO relativamente rapido, sin perder el
tiempo y dando vueltas a cosas macro
que no se encuentran en nuestra mano
solucionar. Lamentarse no acerca el éxi-
to a tu empresa, asi que hay que procu-
rar no quemarse y no perder el tiempo
deambulando por ahi sin sentido.

Hay que decidir si es el momento de
tirarse ala piscina, de realizar uno mismo
esa primera inversion inicial y poner
el negocio en marcha, esperando que
pasen 10 012 meses y nuestro negocio se
haya situado entre los primeros cuando
se abra el grifo nuevamente. Otra opcion

ac nntarnnral naraoniacdain oran oriinn

buscar un socio industrial que permita

crecer el negocio y que empiece a fun-

cionar y minimizar costes. Esta puede ser
una buena solucién inicial de guerrilla.
Pero también se puede aceptar que

si la situacién personal (gastos, hipoteca,

familia...) no lo permite, a lo mejor es el
momento de plegar alas, adaptarse al
medio y “aparcar” unos afios la idea de
emprender.

Alomejor, sino se encuentra financia-

miento es momento de ser conservador
ybuscarse o seguir en el trabajo actual. Si

se opta por esta ultima opcién, aprove-

chemos el tiempo en madurar nuestro
concepto, idea y proyecto. Se tiene unos
anos perfectos para ganar experiencia'y
formarse. Ser conservador, con la que
estd cayendo fuera, no es tampoco una

derrota y me parece una opcion tan rea-

licta v v7Alida caman Fnialantiar ntra
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