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Capital de Riesgo para favorecer inversión
Ideas2.0| Por Alejandro Suárez Sánchez-Ocaña

Todos sabemos que el Capital de Ries-
go, bien utilizado, es un instrumento eficaz 
para que las empresas puedan reforzarse en 
su lanzamiento o en momentos de cierta 
penuria. La creación de empleo en las com-
pañías participadas por entidades de Capital 
de Riesgo, al margen de la importancia de su  
valor social, se lleva a cabo a un ritmo de un 15 
por ciento. Este porcentaje es muy superior 
al ritmo de crecimiento de las empresas no 
financiadas, que normalmente no superan el 
5 por ciento,  y es algo que se debe tomar muy 
en cuenta, legislando y apoyando en pro del 
progreso.

Pero no sólo ayudan a generar puestos 
de trabajo, también favorecen el empleo 
de calidad. La viabilidad futura de la empre-
sa también se ve reflejada según sea su ori-

E
n España las posibilidades de con-
seguir financiamiento se presentan 
más que negras para emprendedo-
res y empresas. En los hechos el 
año pasado terminó con un cierre 

del crédito bancario, excepto para perfiles de 
riesgo muy consolidados. Fuimos conscien-
tes de la práctica inexistencia de inversión pri-
vada y tengo la percepción de que el Capital de 
Riesgo, que en este escenario gris podría tirar 
del carro, ni está ni se le espera.

gen: aquellas donde el Capital de Riesgo apor-
ta fondos muestran una mortandad cercana 
al 4 por ciento, mientras que el 60 por ciento 
de las empresas no participadas no sobrevi-
ven a los tres años de su nacimiento. Este es 
otro punto a tener en cuenta para favorecer el 
trabajo a estas entidades y ayudarlas en sus 
necesidades.

No obstante, el Capital de Riesgo se 
está alejando de las empresas. Sólo se 
puede dar gracias si nuestros proyectos de 
inversión se encuentran dentro del sector de 
productos de consumo o de la medicina y la 
salud. Así, las empresas de productos y servi-
cios o las empresas de biotecnología e inge-
niería genética serían las únicas áreas donde 
las entidades financieras de Capital de Riesgo, 
en teoría, nos podrían ayudar a arrancar, ex-
pandir o consolidar nuestra empresa.

Pero esta caída de actividad 
de los fondos de venture capital no 
sólo ocurre en el mercado español. 
En países como Estados Unidos la 

caída ha sido mayor, cercana al 60 por ciento. 
Eso sí, partiendo de cifras de negocio a años 
luz de las de España. 

Durante años, muchos hemos sostenido 
que los fondos de Capital de Riesgo apenas 
tenían presencia y actuaban como bancos: 
simplemente financiando, generalmente sin 
arriesgar y actuando sobre seguro.  No obstan-
te, en un entorno como el actual es importan-
te contar con un instrumento como el Capital 
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de Riesgo, que ha demostrado claramente su 
utilidad para apoyar y desarrollar a las empre-
sas en las fases tanto recesivas como expansi-
vas del ciclo económico.

Ahora, simple y llanamente podemos 
decir que el sector ha desaparecido y es clave 
recuperar esa actividad económica; deben 
resurgir los auténticos brotes verdes que per-
mitirán a nuevos proyectos, emprendedores 
y empresas salir adelante y proporcionar a la 
sociedad lo que ahora mismo más necesita: 
nuevas oportunidades de empleo.  

El crédito bancario, la plena actividad del 
Capital de Riesgo y la legislación que regule 
y fomente la actividad de los Business Angel 
serán factores clave que determinen nuestro 
desarrollo futuro, laboral y empresarial. La 
recuperación está en nuestra mano, pero 
es imprescindible que todos los actores del 
mundo financiero den un paso adelante y 
abran el baile. 
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México es un país con mu-
chas oportunidades para 
emprender e innovar, pero 
muchas veces el terror a lo 

nuevo, a fracasar e, incluso, al entorno 
económico y la falta seguridad pública 
frena a aquellas personas que buscan ser 
sus propios jefes.

Claudio Cossío, organizador de iWee-
kend, considera que la nación azteca tie-
ne el mismo potencial que otros países 
para que las personas emprendan, ya que 
tiene acceso a la tecnología y un mercado 
en continuo crecimiento.

“El problema que tenemos es que to-
dos queremos extender la mano, que el 
gobierno nos eche la mano y no, ellos 

El valor de emprender
la innovación es la clave
Entrevista
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iweekend está en busca de ideas que gene-
ren empresas relacionadas con la tecnología

tienen suficientes problemas con la in-
seguridad, que atiendan eso”, comentó 
en entrevista con La Razón.

Resaltó que el hecho de fallar, que una 
idea no surja bien o que una empresa 
quiebre todavía son tabú en México, por 
lo que debe haber un cambio en la men-
talidad de las personas.

El experto en informática aseguró 
que para poder salir adelante como país, 
es decir, superar la reciente crisis finan-
ciera o los problemas de inseguridad, se 

30 10De los 90 
emprende-
dores llevan 
una idea

Son seleccionados 
para pasar a la sesión de 
preguntas y respuestas y 
conocer su viabilidad

necesita gente que trabaje y un gobierno 
que se dedique a generar condiciones de 
competitividad y certidumbre.

Cossío realiza, por segundo año con-
secutivo, iWeekend en México, una idea 
que surgió en España. Este evento busca 
reunir a más de 50 personas de donde 
surgirán tres ideas para crear una em-
presa relacionada con la tecnología o la 
informática y, de esta manera, compro-
meter al emprendedor a llevarla a cabo.

“El valor agregado que tenemos es que 
ponemos al emprendedor en contacto 
con una red de emprendedores a nivel 
internacional y local”, detalló.

El organizador del iWeekend indicó 
que se buscan proyectos que tengan que 
ver con las tecnologías porque son los 
más fáciles de analizar y preparar en tan 
sólo un fin de semana.

Además, un sector con amplías opor-
tunidades de desarrollo para México son 
las tecnologías, particularmente las rela-
cionadas con las aplicaciones móviles.

Claudio Cossío  
Organizador de iWeekend 

“No se debe tener miedo 
a compartir las ideas, 

la retroalimentación es la 
mejor herramienta para un 
emprendedor”


