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Muchos parados deciden cobrar toda la ayuda por desempleo de una sola vez, para asi crear su propio negocio

Gonzalo Pérez

La crisis, una maquina de convertir
parados en emprendedores

Un experto asegura que se anima a formar empresas, y no todo el mundo vale

Lineas ICO o pedir el
pago unico de la
prestacion por
desempleo, son medidas
para crear empresas.

Ana G. Andrés

VALENCIA- Los datos delnimero
de parados en Espafia son cada
vez mds tragicos. Segun los datos
delpasado mesde febrero, mdsde
cuatro millones de personas no
tienen empleo, un nimero que
asusta. Los parados tienen varias
opciones: buscar un trabajo por
cuentaajenao aventurarse acrear
su propio negocio.

Esta ultima salida es la que se
estdintentando motivar desdelas
Administraciones, entre otras
cosas porque desde que empezo
la crisis se han destruido miles de
empresas, un tejido empresarial
que hay querecuperar. Perono es
tan sencillo.

Asiloadvierte Alejandro Sudrez
en su libro «Ha llegado la hora de
montar tu empresa». El joven
empresario asegura que medidas
como el fomento dela capitaliza-
ciéndel pago por desempleo para

invertirlo en la formacion de un
negocio, son peligrosas, yaque «se
estd fomentando que cualquiera
pueda montar su propio negocio,
yno todo el mundo vale».

Sudrez asegura que, por su-
puesto que hay que alentar la
creacion de empresas, pero éstas
deben ser de calidad. «EI 90 por
ciento de las pyme que se han
creado en los dltimos anos, han
desaparecido al poco tiempo,
porque eran ideas que no se sos-
tenfan».

Explica que, con la crisis, las

Un emprendedor
debe tener
capacidad de asumir
riesgos

Administraciones se han conver-
tido en «mdquinas de convertir
parados en emprendedores».
Por lo que respecta a las lineas
ICO (los créditos que concede el
Instituto de Crédito Oficial), ad-
vierte de que es mucho mas facil

¢QUE TIPO DE EMPRESARIOS SOMOS?

Alejandro Suarez ha realizado
una serie de encuestas entre
personas de diferentes comuni-
dades auténomas con el fin de
documentarse para su libro. Del
estudio realizado en la Comunitat
Valenciana, se desprende que el
perfil del emprendedor valencia-
no es un varén, convencido de
que ha llegado el momento de
favorecer la creacion de empre-
sas en su pais y que es necesario
agilizar los procesos de tramita-

cion para abrir una empresa
nueva. Ademas, entiende que las
instituciones publicas han de
apoyarle durante los primeros
afios de su empresa. Entre los
empresarios valencianos, uno de
cada cuatro ciudadanos logra su
suefo de crear su propia empre-
sa, aunque segun su opinién
estan poco o nada motivados por
las escasas ayudas publicas. En
general, espera poco de las
instituciones publicas.

que se las otorguen a una empre-
sasegura, queyacuente conliqui-
dez, que a un emprendedor que
quiera montar su negocio. De
hecho, Sudrez asegura que el 70
por ciento de los créditos ICO se
deniegan.

Elautor del libro, un madrileno
de 38 afios que lleva siendo em-
prendedor e inversor desde hace
18, asegura que un empresario
debe, sobre todo, no tener miedo
alriesgoy capacidad paraasumir-
lo. Ademas, sefala que se tiene
querecuperar el valor del esfuerzo
para conseguir logros, algo que se
ha perdido en los ultimos afios.

Por lo que respecta a la figura
del empresario, sefala que en
Espana esta muy denostada, algo
que «hay que invertir puesto que
si alguien puede crear empleo,
son precisamente los empresa-
rios».

Sudrez indic6 que si bien hasta
el afio 2007 -cuando se inicié6 la
crisis- un emprendedorlo era por
vocacion, en los dltimos tiempos
lo es por necesidad, «<unamotiva-
cién tan buena como otra cual-
quiera». Lo importante es tener
ganas, ilusion, una buena idea, y
sobre todo, una buena dosis de
liquidez.
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