EL MUNDO ECONOMIA&NEGOCIOS / MARTES 5 DE ABRIL DE 20711

Tecnologia

23

En medio de la crisis econdmica mundial,

muchas empresas migran a la tecnologia on line

y para su sorpresa generan mas ganancias

[.a situacion adversa
y la oportunidad

Alejandro Sudrez Sanchez-Ocaiia
Alejandrosuarez.es
or todos nosotros es
conocido, y sufrido, el
dificil periodo econd-
mico mundial que es-
tamos atravesando y
las estadisticas asilo demuestran.
Por ejemplo, en mi pais, segun la
Federacién Nacional de Asocia-
ciones de Trabajadores Auténo-
mos (ATA), 58.088 trabajadores
auténomos se han dado de baja a
lo largo de 2010, segun los datos
registrados en el Régimen Espe-
cial de Trabajadores Auténomos
(RETA). Esto significa que, du-
rante el aflo pasado, 200 auténo-
mos diarios desaparecian de la
Seguridad Social en Espafia y en
muchos otros paises esta ocu-
rriendo lo mismo.
Porloquerespectaalacreacion
de empresas, en mi pais durante
el 2010 se incrementd un 1,14%
respecto al afio anterior, hasta
80.524 nuevas compaiiias. Este es
un dato esperanzador, pero tam-
bién totalmente insuficiente, da-
das las circunstancias.
Sin embargo, el bombardeo de
datos negativos no deberia ser
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una excusa a la hora de empren-
der un negocio. En estos mo-
mentos hay sectores que han
visto claramente una oportuni-
dad para ampliar el mercado de
su modelo de negocio, aprove-
chando una circunstancia ad-
versa para convertirla en opor-
tunidad. Este es el caso de las
ventas on line, que cada vez co-
bran mayor relevancia en todo
el mundo. Por ejemplo, en Espa-
fiael descenso en el consumo en
general es notorio, pero grandes

superficies como Zara tras co-
menzar a vender sus productos
on line comprobaron cémo alos
pocos meses de su puesta en
marcha las ventas on line ha-
cian facturar incluso mas que
cualquiera de sus tiendas.
Actualmente, otro sector que
estd en apuros es el de los me-
dios de comunicacién, y mas
concretamente la prensa escri-
ta. Han sido muchos los periédi-
cos y revistas que han desapare-
cido, en un corto periodo de
tiempo. Sin embargo, los anun-
cios de compra venta entre par-
ticulares on line se triplicaron
durante el ano pasado, de mane-
ra que la efectividad de los anti-
guos anuncios clasificados en
formato papel han sido supera-
dos con creces. Peridédicos en
version papel como el desapare-
cido Segunda Mano han sido
sustituidos por un eficiente for-
mato digital, segundamano.es,
que cumple una funcién tan im-
portante o mas que la anterior.
Miles de usuarios han encontra-
do cubierta una necesidad on li-
ne, ya que se puede insertar un
anuncio con caracter inmediato

e incluso con una mayor y mejor
difusion que el formato papel.
Adaptarse alos cambios e inno-
var es el elemento clave ala hora
de emprender un negocio.

A la vista esta que no sélo ha
cambiado el formato del periodi-
co, sino que también el tipo de
anuncios ha cambiado, de acuer-
do ala circunstancia imperante y
actualmente, en lugar de encon-
trar “se busca peén de obra” o
“busco piso” abundan los “busco
empleo”y “vendo piso”. Renovar-
se o morir, yno sumirse en la que-
ja sin haber quemado los cartu-

chos de lainnovacion.

Las circunstancias han cam-
biado y a su vez las necesidades
son otras, ni mejores ni peores, y
es en esa nueva necesidad donde
se encuentra la oportunidad para
crear una empresa; cambiando
un posible modelo de negocio ob-
soleto, que no aporta nada nuevo
a un posible cliente, por otro
adaptado alas circunstancias, y el
hecho de apostar por la innova-
cién y la tecnologia para nuestra
empresa es la pieza clave. Apro-
véchate y renuévate.
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