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La crisis y el paro hace que haya «mas gente que
nunca» que quiere convertirse en empresario

Alejandro Suarez, experto
emprendedor e inversor,
dice que si se necesita
financiacion «lo mejor es
no acudir a los bancos»

ZARAGOZA. Por la crisis, por las
dificultades para encontrar em-
pleo, por las interminables filas
del paro, porque ya han desapare-
cido en Espana 350.000 pequefias
y medianas empresas... Por todo
eso «Ha llegado el momento de
crear tu empresax. Asilo piensa el
joven empresario y experto inver-
sor Alejandro Suérez, y por eso asi
ha titulado su dltimo libro, un
«manual sin complejos» —como él
mismo lo defini6 ayer en su pre-
sentacién en Zaragoza- con el que

pretende servir de guia al poten-
cial emprendedor advirtiéndole
ademas de los «engarios de la pu-
blicidad politica de la Administra-
ciony».

Suérez asegur6 que la situacion
econdmica actual esta propician-
do que «haya mas gente que nun-
ca» que quiere convertirse en em-
prendedor, «aunque sea como so-
lucién de autoempleoy, puntuali-
z06. Un interés que se hace mucho
mas evidente en Aragdn, donde
segun el ‘Estudio de Habitos de
Emprendedores’ realizado por
OcioNetwork y coordinado por
este experto, al 49,2% de los ara-
goneses les gustaria montar su
propia empresa en los proximos
tres afos. Esta cifra contrasta y
«sorprende» si se compara con la
media espafiola, donde solo un

5,2% se muestra dispuesto a po-
ner en pie su propio negocio.

Inversores privados

A todos ellos se dirige esta nueva
publicacién con la que Suarez,
que reconoci6 ayer que el princi-
pal y practicamente «insalvable»
obstaculo con el que se encuen-
tra ahora cualquier emprendedor
es la financiacién. Y ahi, el inver-
sor y empresario fue muy critico.
Lament6 que a «nadie le interesa
un plan de negocio» e insisti6 en
que cuando un emprendedor acu-
de a una entidad financiera a pe-
dir un crédito «le exigen los mis-
mos requisitos que si lo pidiera
para comprarse un Ferrari». De-
nunci6é ademas que la linea ICO
Directo para pymes «ha sido un
fiasco» y que el Instituto de Cré-

dito Oficial «estd ahora poniendo
condiciones incluso mas agresi-
vas que los bancos». Ante esta si-
tuacion, Sudrez aconsejé a quien
necesite financiacién para hacer
realidad un proyecto empresarial
que «lo mejor es no acudir a un
banco». Y recomendd optar por
los ‘business angels’, inversores
privados, deseosos de destinar su
capital a negocios nacientes a
cambio de una participacion ac-
cionarial. Suérez record6 que un
‘business angel’ espafiol puede
llegar a invertir entre los 50.000 y
200.000 euros. Si se necesita me-
nos dinero, explico el experto,
puede acudirse también a ‘otro ti-
po de inversores’, los conocidos
como las tres F: family, friends y
fools (familia, amigos y locos).
CH. GARCIA
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